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  :مقدمه

به دنبال راه حلی براي تطبیق با این  همه مادر چنین شرایطی . جهان امروز، جهان تغییر و تحول است

  .  یمشرایط هست

  ))آموزش و بهسازي منابع انسانی است ،راه حل توصیه شده((

با هم ترکیب شده اند تا سازمانها را  ...، اجتماعی، تکنولوژیک، اقتصادي و  فرهنگی عواملاز لحاظ علمی نیز 

  . نشان دهندو به آموزش به طور خاص توجه بیشتري  ،مجبور کنند به پتانسیل هاي اساسی به طور کل

البته که به یک موضوع اساسی براي مدیران تبدیل شده ) ROI(نرخ بازگشت سرمایه  ،در سالهاي اخیر

بر  آموزشیهاي دوره  و بازخوردهاي آثار و نتایج عملی :یعنی(زش هم از این قاعده مستثنی نیست آمو

  .)ستدر سازمان ها بسیار مهم اافراد آموزش دیده  مدیران و

و معتبري یک برنامه آموزشی تنها زمانی می تواند ارزشمندي خود را توجیه کند که شواهد قابل اطمینان 

سالانه سازمانها  .و بالطبع منافع سازمانی عرضه کند افراد آموزش دیدهبر بهبود عملکرد  نثیر آأدر مورد ت

به طور مطلوب  رابدون اینکه اثربخشی آن مبالغ هنگفتی را براي آموزش مهارتهاي خاص صرف می کنند

  .کننداندازه گیري 

، دانشی ایجاد می کند که می تواند يیریادگکه ـرا چافزایش است رو به در آموزش  سازمانها سرمایه گذاري

جهت ، آموزش را به عنوان یک استراتژي ست که ا، به همین دلیل شرکتهاي موفق را از ناموفق تمیز دهد

گاهی ارائه آموزش به خاطر حل مسئله نیست، بلکه دلیل آن  .کنیم میانتخاب  و سازمان موفقیت خود

  .ستپیشگیري از بروز مشکل یا حفظ وضع موجود ا

ارزیابی اثربخشی این  دانشگاه تهران باپارك علم و فناوري مرکز توسعه نوآوري و کارآفرینی در همین راستا، 

  .نموده است آموزشهاي تکمیلی و جهت داراقدام به طراحی نتایج به دست آمده، و  آموزشها

  معرفی دوره

چیست؟ MBAدوره عالی

MBA  که مخفف کلماتdministrationAusiness Baster of M  است، معنی تحت الفظی آن

کاربردي مدیریتی به هاي  این رشته که رسالت اصلی آن آموزش مهارت .است مدیریت راهبردي کسب و کار

در توسعه قابل توجهی در جهان پیدا کند تا جایی که امروزه ه، در مدت کوتاهی توانستکارشناسان است
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 MBAه افرادي که وارد رشت. گردد طبقه بندي می جهانهاي ه رشت و پول سازترین پر طرفدارتریندسته 

  . هدفشان این است که مهارت هاي مدیریتی خود را افزایش دهند شوند می

باید با آنها آشنا باشد را به مخاطب خود به صورت  یک مدیرجوانب و زمینه هاي مختلفی که  ،رشتهدراین 

تا  ،در هر تخصص و دانشی امکان می دهد شمابه که است  این MBAدر واقع کار .دهد فشرده انتقال می

د و بر اساس تکنیک ها و تاکتیک هایی یشکاف ها و کمبودهاي بازار کن ،نیازها ،ها ذهن خود را متوجه خلأ

و سهم خود را از  ردهبراي توسعه کسب و کار خود پیدا ک را و کسب و کار شما می طلبد بهترین راه ،که بازار

  . افزایش دهید پر رقابت بازار

که این موضوع باعث شده این  ،محسوب می شود ي جهانیکی از معیارهاي رشد کشورها MBA امروزه

تا جایی که در دانشگاههاي شاخص  شود، رشته، یکی از گرانترین رشته ها در دانشگاه هاي معتبر جهان

در بدانیم، ذکر این نکته جالب باشد که شاید . است چندین برابر سایر رشته ها MBA هزینه تحصیل ،دنیا

رشته  سایربرابر میانگین درآمد فارغ التحصیلان  چندینبه طور متوسط  MBAدرآمد فارغ التحصیلان  دنیا

  . میباشدها 

ک علم مدیریت علی الخصوص در زمینه تئوری رویکرد اصلی آنها مبانیهاي آکادمیک که MBA برخلاف

برديِ کوتاه مدت، ارتقاء مهارتهاي کاملاً تخصصی و عملیاتی کارهاي MBA کارآفرینی است، هدف

خواهان ارتقاء توانمندیهاي مدیریتی خود، تلفیق مهارتهاي مدیریتی با رشته تحصیلی و است که  یمخاطبین

  .هستند کی از چندین شرکت معتبرِ کشورتخصصی خود و یا جذب در ی

 و مناسبی العاده جذاب داد محدود دانشپذیران، بازار کار فوقنوپا بودن این رشته و تعبه دلیل کشورمان در 

سنتی کم کارآمد در اغلب مدیریت تفکر  فراهم شده و از همه مهم تر وجود MBAبراي فارغ التحصیلان 

مجموعه ها و روي آوردن صاحبان صنایع به جذب نیروهاي متخصص در این زمینه، عرصه فعالیت بسیار 

  .استخدام و چه در زمینه اشتغال در پست هاي مدیریتی براي افراد فراهم شده استخوبی چه در زمینه 

MBA  و دکوراسیون داخلی، که چکیده و اسانس دورة آکادمیک درصنعت ساختمانMBA  محسوب

چه از نظر محتوي دروس و چه از نظر ( MBAمیشود، علاوه بر دارا بودن تمامی شرایط و محاسن دوره 

به افراد این امکان را می دهد تا با قرار گرفتن در کنار سایر ) دوره را تدریس می کننداساتیدي که این 

دانشپذیران در صنعت خود اما با گرایش هاي مختلف کاري و تحصیلی، ضمن بهره مندي از تجربیات 

  .ارزشمند یکدیگر، تیمهاي موفق کاري تشکیل داده و راه رسیدن به موفقیت را کوتاه تر نمایند

وه بر مزیت هاي بالا، سپري کردن چنین دوره اي در یکی از معتبرترین مراکز علمی و کارآفرینی علا

خاورمیانه و آسیا به نام مرکز توسعه نوآوري و کارآفرینی پارك علم و فناوري دانشگاه تهران، این امکان را 
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نند زمینه کارآفرینی و ایجاد براي دانشپذیران فراهم آورده تا ضمن دریافت مدارك معتبر دانشگاهی، بتوا

اشتغال را هموارتر یافته و از امکاناتی که این مجموعه می تواند در اختیارشان قرار دهد حداکثر بهره برداري 

  .نمایندبرا 

  مشخصات منحصر به فرد این دوره

دکوراسیون  ساختمان ومختص صنعت ( ذیل مشخصات با کشور در کاربردي-آموزشی دوره این دوره، تنها

:است )داخلی

)شده سازي بومی هاي سرفصل( ایران بازار جدید هاي نیاز بر منطبق جهانی، هاي فصل سر ارائۀ-

 بین و داخلی معتبر هاي دانشگاه سایر و تهران دانشگاه  برجسته و مجرب اساتید از مندي بهره-

 المللی

تحت نظارت مرکز توسعه ( دوره طی در آموزشی نظام کیفیت کنترل و مدیریت سیستم وجود-

نوآوري و کارآفرینی پارك علم و فناوري دانشگاه تهران بعنوان یکی از مراجع قدرتمند آموزشی در 

)کشور

 Case Methods روش اساس بر دروس پیروي-

)کارگاهی بصورت( مختلف هاي زمینه در رایج هاي سناریو حل و تشریح-

 و دوره حین در کار، و کسب توسعه و کار و کسب اندازي راه زمینه در تخصصی هاي مشاوره ارائه-

رایگان بصورت آن اتمام از پس

کار بازار به ورود از قبل تخصصی مشاوره ارائه و مجزا، بصورت فرد هر شغلی شخصیت تحلیل-

 تهیأ کمک با الملی، بین و داخلی بصورت فرد نام به) ایده داراي افراد براي( پتنت و ایده ثبت-

نخبگان انجمن هاي طرح سازي تجاري

IDM Internationalتوسط شرکت  تحصیل در دانشگاه هاي معتبر جهان امکان-

  :گواهینامۀ آموزشی

مرکز ( دانشگاه تهران از طرفدر تجهیزات ساختمانی و دکوراسیون داخلی  MBA اعطاي گواهینامه- 1

گیري بین المللی از طریق وب همراه با کد ره) پارك علم و فناوري توسعۀ نوآوري و کارآفرینی

)http://iedc.utstp.ir(دانشگاه تهران  پارك علم و فناوري سایت

از طرف شرکت در تجهیزات ساختمانی و دکوراسیون داخلی  MBA با نام تأییدیه پایان دوره اعطاي- 2

IDM International )به زبان لاتین(

  مدت زمان دوره
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به منظور پرورش این مدت زمان . ماهه ارائه می شود 3ترم  2 در Compress MBAاین دوره بصورت 

در محیط پیچیده و چالشی سازمان هاي فعال در عرصه رقابت جهانی برنامه ریزي  مدیران و کارآفرینانی پویا

منطبق دانشپذیران نیز  یط کاريتا با شرابه گونه اي طراحی شده  در عین فشرده بودناین دوره . شده است

نکته بسیار کلیدي در خصوص فشرده بودن . )کلاس ها در روزهاي پنجشنبه و جمعه برگزار می گردد( باشد

و  MBAطراحی دروس و مدت زمان آن، توسط اساتید، فارغ التحصیلان و متخصصین دوره هاي  دوره،

یک الگو برداري موفق و بومی سازي که طرح آن  همچنین کارآفرینان و صاحبان صنایع موفق کشور است

  .استدنیا در  MBAي در حال اجرا هاي بهترین برنامه شده از

  شرایط ورود به دوره

  دارا بودن شرایط عمومی ورود به دوره هاي آموزش عالی- 1

 .ورياید وزارت علوم تحقیقات و فنیمورد تأیا بالاتر کارشناسی  مدركداشتن حداقل - 2

داوطلبانی داراي مدرك تحصیلی مراکز علمی خارج از کشور باشند، در صورتیکه  چنانچه : 1تبصره

شرایط عمومی ورود به این دوره را دارا باشند، پس از قبولی در مصاحبه حضوري می توانند به عنوان 

  .دانشپذیر این دوره پذیرفته شوند

رت قبولی در مصاحبه اولیه        سال سابقه مدیریت هستند، در صو 3افرادي که داراي حداقل : 2تبصره 

  .می توانند در این دوره شرکت نمایند

شرکت در مصاحبه حضوري - 3

  انتظاراتی از دانشپذیران این دوره

  : قادر خواهند بوددانشپذیران پس از طی این دوره

از جایگاه استراتژیک سازمان ها کسب نمایند و تحول حاصل از روش هاي نوین  یفهم عمیق-

.سازمانها بیاموزند در مدیریت را بر مدلهاي کسب و کار و تجارت

بر مطالب پایه و کاربردي در مباحث بازاریابی و توسعه بازار در دنیاي تجارت و تجارت الکترونیکی -

دیریت استراتژیک بازاریابی سازمانهاي امروزي مفید واقع اشراف کافی داشته و بتوانند در جهت م

وانایی شناسایی فرصت هاي ناب را کسب نموده و در توسعه استراتژیهاي کسب و همچنین ت .شوند

.کار، نقش تعیین کننده اي ایفا نمایند
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از  ياستنتاج و تجربه ارزشمنداع روش هاي تبلیغات و فنون مذاکرات تجاري آشنا شده و با انو-

چشم انداز شفافی از و  در خلال درس کسب کنند )Case Study(طریق مطالعات موردکاوي 

.داخلی و خارجی مجموعه و تأثیر آن بر کسب و کار خود را کسب نمایندتحولات 

توانایی  این دوره همچنین افراد را با مهارت هاي اصول و فنون مذاکذات تجاري در بازار آشنا کرده و-

نظیر بخش هاي تولید، (راهبري مؤثر و کارآمد سازمان یا یک بخش تخصصی از آن را اداره و 

و در نهایت با توانمند کردن افراد . بدست می دهد) بازاریابی، فروش، مالی و سایر واحدهاي کلیدي

و مجموعه ها، این امکان را ایجاد می کند تا در بازار رو به رشد جهانی، همگام با پیشگامان صنعت 

  .هان حرکت نماییدج

  بازاریابی و فروش تجهیزات ساختمانی و دکوراسیون داخلیچراگرایش مدیریت 

تجهیزات و فروش  بازاریابیمدیریت گرایش  MBA دورههاي  پر طرفدارترین گرایش یکی از

و سازمان ها به  شرکت هابسیاري از  ،دنیاهم اکنون در سطح  .است ساختمانی ودکوراسیون داخلی

جدید، که در این با استفاده از تکنیک هاي  تا بتواننداست  MBA هستند که تحصیلاتشان یدنبال مدیران

  .فرا گرفته اند، فرشته نجات این مجموعه ها از بحران هاي جهانی پیشِ رو باشنددوره 

ات بازار، راهکارهاي تبلیغات شما مدیر موفق، با مفاهیم مختلف بازاریابی از جمله تحقیق ،گرایش این در

پیش بینی  موفق و چگونگی تأثیر بر مشتریان، تکنیکهاي فروش موفق، روشهاي قیمت گذاري محصولات و

ج آن در بازار، راهکارهاي رفتار مشتري در برابر قیمت و چگونگی توسعه یک محصول جدید و معرفی و تروی

 تراتژي هاي بازار و روش هاي مدرن بازاریابی الکترونیکیاس، کانال هاي توزیعموفقیت در بازرگانی خارجی، 

. و بسیاري از مباحث و فنون دیگر بازاریابی آشنا خواهید شد و مهارتهاي لازم را کسب خواهید نمود

و چگونه در بازار، مشتریان جدید را  تان مشتري پیدا کنیدچگونه براي کالا یا خدمات همچنین فرا می گیرید

 کاربردي –اي  حرفه MBAدر نظر باینکه  .کالا یا خدمات خود وفادار نمایید فعلی را بهجذب و مشتریان 

متقاضی دانشپذیران  صوص به خود دارد و با توجه به فرصت محدودخهر رشته، محتوایی ماین گرایش براي 

رابطور کاملا کاربردي ویژه  گرایش مدیریت فروش و بازاریابیتخصصی، برآن شدیم  MBAدوره هاي 

  .تجهیزات ساختمانی و دکوراسیون داخلی با بهره گیري ازاساتید متخصص دانشگاه تهران وسایر دانشگاه ها

  محتوي دوره 

  .برگزار می شود) ساعت درسی 350به مدت (ماهه  3ترم  2بصورت  MBAهمانطور که قبلاً گفته شد دوره 
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  ره مدیریت عمومیدو :ترم اول

  نام درس  ردیف

  عمومی بازاریابیدیریت م  1- 1

  )مدیریت منابع انسانی ورفتارسازمانی(عمومی مدیریت  2- 1

  کارآفرینی  3- 1

  مدیریت مالی  4- 1

  طراحی و ایده پردازي عملیاتی   5- 1

1 -6  Business Start 
 مذاکره فنون و اصول  7- 1

مدیریت زمان  8- 1

  جمع کل ساعات ترم اول  

تجهیزات ساختمانی و دکوراسیون داخلیمدیریت بازاریابی و فروش  گرایش :ترم دوم

  نام درس  ردیف

  هاي بازارتدوین استراتژي مدیریت بازاریابی پیشرفته و   1- 2

  مدیریت فروش  2- 2

  صنعت ساختماندر ینگبرندمدیریت تبلیغات و   3- 2

  CRMمدیریت ارتباط با مشتري   4- 2

ساختمانمبانی حقوقی در صنعت   5- 2

  )Business Plan(ح کسب و کار تدوین طر  6- 2

  اقتصاد خرد و کلان  7- 2

             صادرات وواردات،(بین الملل  یبازرگانمدیریت   8- 2
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مرکز کارآفرینی پارك علم و فناوري دانشگاه تهران 

اینترنشنال برگزار می نمایدبا همکاري شرکت آي دي ام 

آموزشی در حین دوره يبرگزاري سمینارها

از اهم فعالیت هاي مرکز توسعه نوآوري و کارآفرینی پارك علم و فناوري دانشگاه تهران،  :سمینارها

سمینارهایی با حضور اساتید به نام در بخش . برگزاري سمینارهاي تخصصی در زمینه هاي مختلف است

ه هاي کوچک، کسب و کار و خود اشتغالی، فرصت هاي سرمایه گذاري، بهینه سازي انرژي در بنگا: هاي

 MBAفاینانس و تأمین مالی، حقوقی و هزاران سرفصل دیگر که این امکان براي دانشجویان دوره هاي 

فراهم آمده تا بتوانند با بهره مندي از تخفیفات ویژه در این سمینارها حضور یافته و اطلاعات خود را در 

  .زمینه هاي مختلف افزایش دهند

یکی از راه هاي کسب موفقیت، استفاده از تجربیات گرانبها و ارزشمند  :موفق آشنایی با کارآفرینان

ما در . افرادي است که با تلاش و پشتکار فراوان، توانسته اند به موفقیت هاي چشم گیري دست پیدا کنند

 طی این دوره ضمن مروري کوتاه بر زندگی این افراد و آشنایی با راه هاي کسب موفقیت ایشان، از این افراد

.جهت حضور در سمینارهاي تخصصی دعوت بعمل خواهیم آورد

  :شماره هاي تماس جهت کسب اطلاعات بیشتر و هماهنگی جهت حضور در مصاحبه اولیه
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